
Der CFO als 
Chief Focus Officer

Timo Emmert & Lucas Sauberschwarz

Warum CFOs mehr Projekte stoppen müssen, 
um echten Business Impact zu erzeugen
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Nein sagen ist Strategie.
Ja sagen ist einfach.
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[LOGISTICS]
Schnelles und 

präzises Erlebnis

[GROCERIES] 
Zusätzliche 

Kundenbedürfnisse 
bedienen

[B2B]
Neues Geschäfts-

feld

Nachhaltiges 
Wachstum
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